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ien anos.
Esa es la edad exacta que el préxi-
mo 13 de septiembre cumplird
Grupo Tattersall, la firma provee-
dora de insumos industriales y
agricolas que por estos dfas estd a
las puertas de aterrizar en nuevos
mercados latinoamericanos.

Instalar un museo y editar un
libro testimonial, que saldria en
octubre, son parte de los planes
que afinan su gerente general y
su presidente —Jorge Rodri-
guez y Tomds Bottiger, respecti-
vamente— para conmemorar
este centenario. Buscan recopi-
lar la historia de la empresa, va-
liéndose incluso de la ayuda de
ex trabajadores que estuvieron
mas de 60 anos en ella.

Una historia que partié en
1913, cuando varias familias chi-
lenas vinculadas al campo vie-
ron la necesidad de constituir
una sociedad que intermediaria
ganado, frutos y productos agri-
colas. La denominaron Tatter-
sall, nombre inspirado en una
firma britdnica de corretaje de
caballos fina sangre.

Al'menos esa es la versién que
tiene su actual administracidn,
porque “esto ocurrié antes de la
Primera Guerra Mundial”, re-
calca Rodriguez sobre esta com-
paiiia que, ademds, lleva 99 afios
en la Bolsa de Comercio.

Tras ese origen en el ganado,
la firma vivié una pequefia di-
versificacion y comenzo a parti-
cipar en remates de campos, ma-
quinaria, tractores y arados. Fue
por ello que en los 70 la Corfo le
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“Ganados y frutos". Tomas Bottiger Miiller, presidente, y Jorge Rodriguez, gerente genal de Grupo Tattersall, atin guardan en las oficinas centrales antiguos recuerdos de los origenes de la firma.

FIRMA INDUSTRIAL Y AGRICOLA ESTA EN CRECIMIENTO Y ANALIZA HACER NUEVO AUMENTO DE CAPITAL:

Grupo Tattersall cumple 100 afios y se
apresta a ingresar a Peru y Colombia
para expandir su franquicia automotriz




Tatterswll texmmo 21 Manos del

Banco de Chile, que la sacd a lici-

tacion en 1988, Un grupo de so--

cios la adquirié: Eran Carlos Al-

berto Cartoni (socic actual del:
grupo de Komax, que maneja.
marcas de ropa como GAP), el
agricultor Herndn Hermann y.

Mathiesen, la firma quimica de fas -

famniling Bottiger y Hintze, que co-
mo tenfa una linea de agroquirni-

<08, se interesd por Ja firma de re-

mates come extension de su ne-
gocio (ver recuadro).

De la mano de los nuevos so-
cios, Tattersali adiciond mds ne-
goclos a su giro central, que se-
guia siendo el remate de gana-
dos y agro insumos. Algunas
aventuras empresariales falla-
ror, como una exportadora de
frutas y pasas, y una compafifa
telefénica con prepago, que no
prosperdé porque luego vendria
la época de la telefonia celular,

Pero otras s{ resultaron y ci-
mentaron la diversificacion de
Tattersall.

Le compraren a su propio so-
cio, Herndn Hermann, un pe-
quefio negocio derenta de atitos,
que seria el puntapié inicial en el
desarrollo del drea de leasing
operative y renta, en la que Tat-
tersall se hizo fuerte de la mano
de fmnquma:; Estuvieron pri-
mero don Localiza; despuds

Budget:(por-12 afios}) y, desde
2010, Europear: En 2006 le comi- ©

praron ademids & Maco et
cio'de maquinarias.

T"mto Cartomcomo Hermann : :

Tomés Bottiger es hijo delinmigrante Micha-
el Béttiger; quien llego'a Chile en 1945, cuando
“tenfa 16°affos. Venia de Bertin, Afemania, esca-
’pando de la gilerra:
=+ "No habfa terminado los estudios i ef calegio.
"~ No estudio en la universidad, no tuvo esa eportu-

se retiraron de Tattersall. Botti-
ger sigue siendo socio, pere no
controla. Administra v acttia en
representaciéii del grupo Latin-

- wvest, que pertenece a dos fami-

lias europeas; antiguos amigos
de su padre, cuyos apellidos
mantiiene en reserva. “Ellos son

totalmente pasivos”, se excusa
Béttiger. Latinvest también ha-
bia ingresado desde el principio
a 'I‘attersali yfueron dumentan-

do partlczpacmn con lasventas

“LO MAS IMPORTANTE es estar
con buenos socios y eso lo tene-

mos”, dice Tomas Bottiger sobre
las inversiones en Argentina.

Hoy Tattersall es tna emptesa

con un volumen de negocios su-
perior a US$ 300 millones v que
se maneja en tres dreas como pro-
veedor logistico: ndustrial, orien-
tada a la maquinaria (manejo de
flota, gnias, renting de flotas); la
ganaderia e insumos para el agro
{ferias, remates) y el mundo fi-
nanciero, pues ba-
jo el paraguas de
BanTattersall ma-
nejan también fac-
toring y corredora
en la Bolsa de Pro~
ductos.

Ahora la firma
se apresta a in-
gresar a Pera y
Colombia para expandir el ne-
gocio automotriz.

En el vecino pais —donde ya

: operan maquinarias y grias con
:la representacion de Hyster, y

tiehie una presencia muy inci-
piente en agroinsumos— estdn
enplenas conversaciones, con el

: ?in_h_elo. de quedarse con el 41% -

nidad”, cuenta Tomas Bittiger sobre su progeni-
tor, quien se empled de junior en fa firma que ha-
cia trading de guimicos, Mathiesen. Michael Bit-
tiger flegd a ser soclo de esa empresa, participa-
cién en fa que siguié su hijo Tomas cuando el
padre fallecid, en el 91 Eso, hasta 1997, cuando

de Renting 5.A. una firma de lea-
sing operativo, propiedad del
grupo peruano Eurormotors, que
maneja marcas como Volkswa-
gen, Porsche, Audi, entre otras.

El objetivo de Taitersall es, a
través de Renting, operar en Pe-
1 la franquicia de Europear pa-
ra allf desarrcilar el rent a car.

“Cuande tomameos la franqui-
cia era solo Chile. Lo que pasa es
que se ab1i6 la oportunidad en
Peri. Nos dijéron si querfamos
tomarlo y les dijimos que nos
dieran un plazo para ver si con-
segufamos un vehiculo a través
del cual entrar a Pertl, una em-
presa”, cuenta Bottiger.

En Colombia estdn buscando
un acuerdo similar con un socio,
aunque ahi su anhelo es que Ia
participacidn sea en partes igua-
les, o mayoritaria para Tattersatl.
Sondean dos alternativas para
partit de cero en ese mercado.
También les inferesa explorar

. Bcuador para Europcar.” ..

La historia de su padre inmigrante, que de junior llegé a ser socio

Toméas Bottiger vende esta participacién,

Si se mantiene de socio de la familia Hintze y
los Avayd en Maco. Tomas Battiger participa en
otros negocios: 220 ha de plantaciones de avelia-
nos en Gsorno, ¥ junto a Latinvest participa en
negocios como Mafrisur, Frima y Procarne,

Invierten en Argentina

De llegar a Colombia, serfa su
cuarto pafs, pues Tattersall ya
posee operaciones en Argentina,
Desde el 2000 tiene una socie-
dad en partes iguales con la fa-
milia local Monasterio en el ne-
gocio de remate de ganado. Esta
inversion la hicieron justo antes
de que se decretara la aftosa en
Argentina y antes de que ese
pais viviera la crisis del corralito
de 2001. Paraddjicamente, es un
negocio rentable para ellos y si-
guen creciendo.

“Lo mds importante es estar
con buenos socios v eso lo tene-
mos, Son excelentes socios. Ellos
manejan 100% el tema y nosotros
ni siquiera tenemos personal
nuestro alld. Nos juntamos para
discutir cosas y, de hecho, hace un
afio partimos incluso con una
planta chica de acopio de cereales,
que la hicimos en conjunto. Se la-
ma Monasterio Tattersall Cerea-
les”, cuenta Bottiger.

“Elpais no quiebra y todos co-
men bife. Hemos tenide todo t-
po de crisis”, dice con humor
Jorge Rodriguez.

El plan inmediato de Tatter-
sall incluye sumar inversiones
inmobiliarias en Chile. Instalar
mds Tattersall Center, una red
delocales al estilo retmil para cen-
tralizar 1a venta o arriendo de
sus productos (maquinatias, flo-
tas, etc.). Ya posae seis y su obje-
tivo es incorporar otros: un cen-
trologfstico en Buin, uno agrico-
la en Puerto Varas v otro indus-
trial en Copiapd.

El plan de inversién de Tatter-
sall suma 1:nos 1154 20 millenes y
para finarwiarlo enel grupo anali-
zan una posible nueva capitaliza-
ciény, de modo de que lo que no
alcance con generacion de caja
propia, no les implique mayor en-
deudamiento. “5i tenemos inver-
siones por US$ 20 miflones a US4
25 millones en los préximos dos
afios, por ahi, la mitad de eso pue-
de a lo mejor ser financiable con
algtin aumento de capitat”, dice.

Hace cinco afios Tattersall tamn-
bién debuté en el rubro gendtico,
conun “niicleo gengtico” destina-
do al negocio del cordero, ubica-
do en Osorno, que vende repro-
ductores de razas mejoradas.

iLes faltaaigo? “Entraralciclo
de la exportacidn agricela”, dice
Jorge Rodriguez. "Estd en el dis-
co duro”, agrega Botiiger.
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